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1.
Wzrost obrotów towarowych z zagranicą w latach 2001 – 2005.

1.1
Dynamiczny wzrost wartości obrotów towarowych z zagranicą .

Ostatnie 5–lecie /2001 – 2005/ przyniosło wyraźne ożywienie tempa wzrostu obrotów  towarowych z zagranicą. Przyśpieszenie to było szczególnie widoczne  w ostatnich trzech latach, przy czym zdecydowanie bardziej dynamiczne po stronie eksportu.

Wg ocen IKCHZ, w roku 2004 Polska należała do krajów o najszybszym wzroście eksportu. Tempo jego wzrostu /w przeliczeniu na Euro/ było dwukrotnie wyższe niż eksportu światowego. Relatywnie wysokie tempo wzrostu polskiego eksportu 
w ostatnich latach przełożyło się na znaczny wzrost udziału Polski w światowym eksporcie. W ubiegłym roku udział ten zwiększył się do 0,82% /z 0,71% w roku 2003/, a Polska przesunęła się na 30 pozycję wśród światowych eksporterów. Znaczenie eksportu w gospodarce /mierzone udziałem eksportu w PKB/ wzrosło 
z 30% w roku 2002 do 34% w roku 2003 i 39% w roku 2004. 

Wg danych GUS – /w ujęciu dolarowym/ przy założeniu przewidywanego wykonania w 2005 r. wg prognozy MGiP, jak w tablicy nr 1, średnie tempo wzrostu eksportu 
w latach 2001–05, wyniesie: 23,2%. Tak wysokiego tempa wzrostu eksportu nie odnotowano w dwu poprzednich 5–latkach okresu transformacji /średnie tempo wzrostu: o10,9% w latach 1991–1995 oraz o 6,7% w latach 1996 – 2000/. 

Średnioroczne tempo wzrostu importu w ostatnich  5 latach wyniesie 15,8%, czyli będzie o ponad 7 pkt. wolniejsze niż po stronie eksportu. Będzie ono wprawdzie 
o ponad 4 pkt. szybsze niż w poprzednim 5–leciu, ale jednocześnie o ponad 10 pkt. wolniejsze niż w pierwszych 5 latach okresu transformacji, kiedy to notowano podobne jak w ostatnich 5 latach wyraźne ożywienie obrotów handlowych. Ostatnie 
5 lecie przyniosło zatem istotną pozytywną zmianę jakościową w polskim handlu, polegającą na równoległym wzroście obrotów towarowych i pokaźnej redukcji deficytu wymiany.

Wysokie tempo wzrostu wartości dolarowej obrotów towarowych w ostatnich  latach jest  w decydującej mierze efektem znacznego osłabienia amerykańskiej waluty 
w relacji do Euro, jako wspólnej waluty europejskiej i zarazem głównej waluty 
w rozliczeniach polskiego handlu zagranicznego /o ile w roku 2001 średnie kursy Ecu/ Euro oraz USD wynosiły odpowiednio około 3,67 zł./1 Ecu/Euro  oraz 4,09 zł.
/1 USD, o tyle w dwa lata później relacje te uległy odwróceniu odpowiednio do 4,40 zł /1Euro i 3,89 zł/1 USD/. Dwa ostatnie lata przyniosły generalnie  ugruntowanie się silnej pozycji Euro względem dolara.

W wyniku odwrócenia się wzajemnych relacji kursowych dolara i Euro na korzyść Euro, tempo wzrostu wartości obrotów  wyrażonych w tej walucie 
w roku 2003 okazało się o około 20 pkt . wolniejsze niż w ujęciu dolarowym. 
W ostatnich dwóch latach nastąpiło pewne ustabilizowanie wzajemnych relacji kursowych wspomnianych dwóch walut i w rezultacie przewaga tempa wzrostu wartości dolarowej obrotów w stosunku do ich wartości w Euro uległa znacznej redukcji /do około 6 pkt. w roku 2005/.

Jak już wspomniano, szczególnie pozytywną tendencją widoczną w polskim handlu 
w ostatnich kilku latach jest systematyczna redukcja deficytu wymiany, pomimo równoczesnego znacznego wzrostu skali obrotów. W przeciwieństwie do sytuacji w pierwszych 10 latach transformacji, dynamiczny wzrost obrotów w ostatnich latach nie tylko nie pociągnął za sobą równoczesnego wzrostu deficytu wymiany, ale wręcz przeciwnie, zaowocował równoczesną znaczącą redukcją tego deficytu. Może to świadczyć o rzeczywistym postępie w procesie restrukturyzacji i unowocześnienia polskiej gospodarki a w rezultacie o wzroście konkurencyjności polskiej oferty towarowej na rynkach zagranicznych.
1.2
Zmiany wolumenu obrotów

Na podstawie danych GUS o obrotach i tendencjach cenowych w handlu zagranicznym w latach ubiegłych oraz w I półroczu br. przewiduje się, że wolumen eksportu w roku 2005 wzrośnie o około 8–10 %, a wolumen importu 
o około 2–3%. W rezultacie, wolumen eksportu w roku 2005 byłby o około 84% wyższy niż w roku 2000 a średnie tempo jego wzrostu w ostatnich 5 latach wyniesie 13%., czyli będzie o 10 pkt. wolniejsze od tempa wzrostu wartości dolarowej eksportu i o 2 pkt. wolniejsze od tempa wzrostu jego wartości w Euro.

Tempo wzrostu wolumenu eksportu w ostatnich 5 latach jest o 3 pkt. wyższe niż 
w 5–ciu latach poprzednich, ale zarazem o 3 pkt. niższe niż w pierwszych latach transformacji. 

Natomiast wolumen importu zwiększy się w tym czasie o około 44%, czyli o połowę wolniej niż po stronie eksportu. Średnie tempo wzrostu wolumenu importu w ostatnim 5-leciu wyniesie około 7,5%, i będzie o ponad 8 pkt. wolniejsze od tempa wzrostu jego wartości dolarowej oraz tylko o 1 pkt. wolniejsze od tempa wzrostu jego wartości w Euro. 

Zmiany wolumenu obrotów w ostatnich 5 latach przedstawiono w tablicy nr 3 oraz na wykresach nr 3.1, 3.2, 3.2a. i 3.2b.

1.3
Obroty towarowe wg NBP /bilans płatniczy na bazie transakcji/

Przewidywana wartość eksportu w roku 2005 będzie 2,7 razy większa niż w roku 2000 i przekroczy 95 mld USD. Eksport w przeliczeniu na Euro wzrośnie w tym okresie niespełna dwukrotnie /o 93,5%/, czyli znacznie wolniej niż w ujęciu dolarowym i wg przewidywań osiągnie wartość 75,5 mld Euro.

Przewidywany import w roku bieżącym osiągnie poziom 97,6 mld USD /77,2 mld Euro/. Jego poziom w roku 2005 w ujęciu dolarowym będzie zatem ponad dwukrotnie wyższy niż w roku 2000, podczas, gdy wzrost w przeliczeniu na Euro wyniesie niespełna 50 %.

W rezultacie, mijające 5–lecie przyniesie /wg przewidywań/ radykalną, tj.6-krotną 
/w ujęciu dolarowym/ oraz blisko 8–krotną /w przeliczeniu na Euro/ redukcję deficytu wymiany handlowej odpowiednio do poziomu -2,1 mld USD i -1,7 mld Euro.

Poziom obrotów towarowych w  latach 2000-2005 przedstawiono w tabeli nr 1 oraz na  wykresach nr 1.1, 1.2.

1.4
Zmiany skali obrotów towarowych /wg statystyki GUS/

Aczkolwiek wartość obrotów wg statystyki GUS różni się od wartości rejestrowanej przez NBP w bilansie płatniczym na bazie transakcji /w eksporcie jest ona znacznie niższa a w imporcie nieco wyższa/, to jednak dynamika wzrostu obrotów 
w analizowanym okresie jest zbliżona w obu statystykach. Eksport w przeliczeniu dolarowym zwiększy się z poziomu 31,6 mld USD w roku 2000 do przewidywanego poziomu 88,5 mld USD w roku 2005, czyli 2,8-krotnie. Eksport w przeliczeniu na Euro wzrósł znacznie wolniej, tj. dwukrotnie, /odpowiednio z 34,4 mld Euro do 69,2 mld Euro/.

Natomiast import zwiększy się w tym okresie z około  49 mld USD /53 mld Euro/ 
w roku 2000 do przewidywanego  poziomu  100 mld USD /79,2 mld Euro/ w roku 2005, tj. odpowiednio ponad dwukrotnie i 1,5–krotnie.

W rezultacie wyprzedzającego tempa wzrostu eksportu w stosunku do importu deficyt obrotów ulegnie w tym okresie  redukcji  o blisko 6 mld USD, tj. z 17,3 mld USD w roku 2000 do11,5 mld USD w roku bieżącym. Redukcja deficytu 
w przeliczeniu na Euro, z uwagi na znacznie słabszą pozycję tej waluty w stosunku do dolara w roku wyjściowym, będzie bardziej pokaźna niż w wymiarze dolarowym 
i wyniesie ponad 8,7 mld Euro /do poziomu około 10 mld Euro w br./. Szczegółowe dane przedstawiono w tabeli nr 2 oraz na rysunkach nr 2.1 i 2.2.

1.5
Zmiany obrotów handlowych w przekroju miesięcznym

Statystyki obrotów towarowych w kolejnych miesiącach upływającego 5–lecia  2001–2005 wskazują, pomimo pewnych krótkookresowych wahań, na wyraźną długookresową tendencję wzrostową skali obrotów miesięcznych. Tendencja ta jest zdecydowanie wyraźniejsza w przypadku obrotów wyrażonych w dolarach niż 
w Euro. Jak już wcześniej wspomniano, było to wynikiem poważnego przewartościowania wzajemnego kursu USD i Euro, na korzyść tej drugiej waluty, zwłaszcza w trzech ostatnich latach analizowanego okresu. Jakkolwiek w ciągu całego analizowanego 5–lecia krzywa obrotów eksportowych we wszystkich ujęciach statystycznych i walutowych układała się z reguły poniżej krzywej importu, to jednak wyraźna jest tendencja do zmniejszania się dystansu między tymi krzywymi, a tym samym do redukcji deficytu miesięcznych obrotów towarowych. Szczegółową prezentację obrotów miesięcznych w dwóch ujęciach statystycznych /wg NBP i GUS/ oraz dwóch ujęciach walutowych /USD i Euro/ przedstawiono w tabelach nr 1a i 2a oraz zilustrowano na odnośnych wykresach. 

2.
Zmiany struktury obrotów towarowych w latach 2001-2005

2.1.
Zmiany struktury geograficznej obrotów towarowych

Zwiększenie nowoczesności i otwartości gospodarki na świat znajduje potwierdzenie w systematycznym wzroście udziału rynków wysoko rozwiniętych w polskim eksporcie. Ich udział zwiększył się tu w ostatnich 5 latach o dalsze 10 pkt., do 89%. Tendencja ta przeczy niektórym przewidywaniom z początków okresu transformacji, w których  realne możliwości ekspansji eksportowej na rynki wysoko rozwinięte oceniano jako mocno ograniczone. Dynamiczny wzrost eksportu do krajów  wysoko rozwiniętych /o blisko 130%/ znacznie wyprzedzał wzrost importu z tych rynków /tylko o 54%/. Eksport na rynki rozwinięte w ostatnich 5 latach wzrósł o około 30 pkt. szybciej niż eksport ogółem, podczas, gdy import z tego kierunku okazał się jedynie 
o 5 pkt. szybszy od przeciętnej dla całego importu. 

Wśród krajów rozwiniętych czołowe miejsce zajmują rynki UE. Ich udział w polskim eksporcie w ostatnich 5 latach zwiększył  się, w znacznym stopniu także dzięki poszerzeniu UE o nowych 10 krajów, z 70% w roku 2000 do blisko 78% w roku bieżącym. W tym czasie udział rynków unijnych w łącznym imporcie zwiększył się 
o 5,5 pkt., do niespełna 67%, czyli do poziomu o ponad 11 pkt niższego niż po stronie eksportu. Wzrost eksportu do UE w ostatnich 5 latach /o niespełna 124%/ okazał się o ponad 2,5 pkt. wolniejszy niż ogółem na rynki rozwinięte. Mimo to, wysoki deficyt w obrotach z UE, który w roku 2000 był bliski 8,5 mld Euro przekształcił się w roku 2005 w nadwyżkę która na koniec br. przekroczy poziom 
0,9 mld Euro.   

Relatywnie najmniej korzystne zmiany zaszły w tym czasie w handlu 
z Niemcami, tj. z tradycyjnie największym rynkiem unijnym. Eksport do Niemiec zwiększył się w analizowanym okresie tylko o 65%, czyli w tempie o połowę wolniejszym niż ogólny eksport do UE. Natomiast tempo wzrostu importu 
z Niemiec wyniosło 54% i okazało się zaledwie o niespełna 9 pkt. wolniejsze niż przeciętnie w imporcie z UE. Powyższa dysproporcja jest w znacznej mierze następstwem utrzymującej się od kilku lat dekoniunktury na rynku niemieckim. 
W rezultacie, udział Niemiec w polskim eksporcie zmalał w ciągu ostatnich 5 lat 
z blisko 35% do 28,5% podczas, gdy ich udział w imporcie uległ w tym czasie nawet pewnemu zwiększeniu z niespełna 24 % do 24,7 %. Tendencja do poprawy salda wymiany, która w okresie 2000–2003 przyniosła przekształcenie deficytu wymiany 
z Niemcami z poziomu ponad 0,7 mld Euro w nadwyżkę ponad 0,6 mld Euro 
w ostatnich trzech latach uległa powstrzymaniu a nawet odwróceniu /w br. nadwyżka ulegnie zmniejszeniu do około 200 mln Euro/.

Z sytuacją w handlu z Niemcami korzystnie kontrastowały zmiany w obrotach 
z innymi większymi rynkami unijnymi. Wśród nich na czoło wysuwa się Wielka Brytania. Eksport  na ten rynek zwiększył się w ciągu ostatnich 5 lat o prawie 
| mld Euro, tj. o ponad 150%, podczas, gdy import z tego kraju uległ jedynie nieznacznemu zwiększeniu /o 5,5%/. W rezultacie udział rynku brytyjskiego 
w polskim eksporcie zwiększył się w ostatnich 5 latach o ponad 1 pkt. /do 6,3% 
w 2005 r./, podczas, gdy jego udział w imporcie obniżył się o 1,3 pkt. /do 3,1%/. 
W efekcie, notowany przed 5 laty deficyt wymiany z tym rynkiem /ponad 0,8 mld Euro/ ulegał w ostatnich latach systematycznej redukcji i przekształcaniu 
w nadwyżkę bliską 0,9 mld Euro w roku ubiegłym oraz ponad 1,4 mld Euro w roku bieżącym. 

Relatywnie korzystne zmiany nastąpiły także w handlu z Francją /wzrost udziału w ogólnym eksporcie o ponad 1 pkt., do 6,3% przy  pewnym spadku udziału 
w imporcie,  do 6,2%, co przyniosło ponad 3–krotną redukcję deficytu  do poziomu niespełna 0,6 mld Euro/ i z Włochami /niewielki wzrost udziału w eksporcie 
i znaczniejszy spadek po stronie importu a zarazem redukcja deficytu o ponad 1 mld Euro w ciągu 5 lat, do poziomu  około 1,4 mld Euro/. 

W handlu z krajami EFTA, w tym głównie z Norwegią,  na odnotowanie zasługuje fakt znacznego wzrostu skali obrotów przy równoczesnej wyraźnej poprawie stanu ich zrównoważenia. Wartość eksportu na rynki tego ugrupowania osiągnie w br. poziom ponad 2,4 mld Euro, tj. ponad 3,5-krotnie wyższy niż w roku 2000. Równocześnie import osiągnie wartość porównywalną z eksportem /2-krotnie wyższą niż przed 5 laty/. Udział ugrupowania EFTA w polskich obrotach, zwiększył się 
w ciągu ostatnich 5 lat z około 2% do ponad 3%.  

Na tle przeciętnej dynamiki polskich obrotów w ostatnich 5 latach niekorzystnie prezentują się zmiany w handlu ze Stanami Zjednoczonymi. W ciągu ostatnich 
5 lat polski eksport na ten rynek zwiększył się zaledwie o 55%, do poziomu niespełna 1,5 mld Euro a import obniżył się o blisko 17% do poziomu poniżej 2 mld Euro. Równocześnie jednak deficyt wymiany uległ tu redukcji z ponad 1,4 mld Euro 
w 2000 r. do 0,5 mld Euro w br.

W przeciwieństwie do większości krajów wysoko rozwiniętych w wymianie 
z którymi w ostatnich latach następuje stopniowa redukcja deficytu, handel 
z Japonią /podobnie jak z innymi krajami azjatyckimi/ przynosi z każdym rokiem pogłębienie ujemnego salda. Wzrost eksportu w ostatnich 5 latach był tu wprawdzie ponad dwukrotnie szybszy niż importu /odpowiednio o 117% i o 45%/, ale ze względu na ponad 10–krotnie niższą skalę eksportu niż importu /odpowiednio: około 150 mln Euro i blisko 1,7 mld Euro/, nie znalazło to widocznego przełożenia na saldo wymiany.

Kraje WNP poważnie umocniły w ostatnich 5 latach swoją pozycję w polskim handlu zagranicznym. Polski eksport na te rynki wzrósł  z niespełna 2,3 mld Euro 
w roku 2000 do blisko 5,5 mld Euro w br., czyli o prawie 140%. Import zwiększył się w tym czasie w tempie niemal trzykrotnie wolniejszym /o około 47%/, ale ponieważ jego skala w roku wyjściowym niemal trzykrotnie przewyższała eksport, deficyt wymiany po 5 latach uległ jedynie stosunkowo niewielkiej redukcji /z niespełna 3,6 mld Euro w roku 2000 do ponad 3,1 mld Euro w br./. Udział WNP w polskim eksporcie zwiększył się z o 1,2 pkt. do blisko 8% , podczas, gdy udział w imporcie utrzymuje się przez cały okres na zbliżonym poziomie  około 11%.

Decydujący wpływ na ogólnie coraz lepsze wyniki wymiany z tym ugrupowaniem miało notowane w ostatnich dwóch latach wyjątkowe ożywienie eksportu do  Rosji. 

Po okresie poważnej zapaści eksportowej na rynek rosyjski w okresie tuż po kryzysie tj. w latach 1999–2000, szczególnie dwa ostatnie lata przyniosły w tej dziedzinie pozytywny przełom. O ile w okresie 2000–2003 eksport do Rosji wzrósł zaledwie 
o 400 mln Euro /do poziomu 1340 mln Euro/, to w roku ubiegłym zwiększył się 
o blisko 1 mld Euro a w roku bieżącym wzrośnie prawdopodobnie /pomimo ostatnich ograniczeń ze strony rosyjskiej/ o dalsze 600 mln Euro, do poziomu 2,9 mld Euro. /około 3,6 mld USD/. Osiągnięcie tego poziomu będzie oznaczało potrojenie eksportu do Rosji w ciągu ostatnich 5 lat. W tym samym czasie import z Rosji zwiększy się stosunkowo nieznacznie /zaledwie o 27%/, do poziomu ponad 6,3 mld Euro. 
W rezultacie, pomimo poważnego wzrostu cen surowców energetycznych /ropy 
i gazu/ deficyt wymiany z Rosją w br. uległby redukcji o ponad 600 mln Euro, do poziomu około 3,4 mld Euro. Dzięki wyjątkowemu ożywieniu eksportu do Rosji 
w ostatnich dwóch latach, w roku bieżącym nie tylko uda się osiągnąć przewidywany w pierwotnych projekcjach jego  poziom  sprzed kryzysu /około 2,2 mld USD/, ale nawet znacznie ten poziom przekroczyć.  

Udział Rosji w ogólnym polskim eksporcie zwiększy się w ciągu ostatnich 5 lat 
z 2,7% do 4,2%, podczas, gdy udział importu z Rosji w ogólnym imporcie obniży się z 9,4% do 8%.

Tempo wzrostu eksportu na Ukrainę było ponad dwukrotnie wolniejsze niż do Rosji. Jego skala w ostatnich 5 latach uległa niemal podwojeniu /do poziomu bliskiego 
1,7 mld Euro/. Import zwiększył się w tym czasie o ponad 30 pkt. wolniej /do poziomu dwukrotnie niższego od eksportu/. W rezultacie nadwyżka w obrotach z Ukrainą zwiększyła się w ciągu ostatnich 5 lat o 0,5 mld Euro do poziomu ponad 850 mln Euro.

Obroty z krajami CEFTA  w ostatnich latach przed rozszerzeniem UE /tj. w latach 2000–2003/ rozwijały się wyjątkowo dynamicznie, szczególnie po stronie eksportu.  Eksport na rynki tego ugrupowania wzrósł z około 2,9 mld Euro w roku 2000 do około 4,7 mld Euro w roku 2003, tj. o 62%. Import z tych rynków zwiększył się w tym czasie znacznie wolniej /odpowiednio: z około 3,8 mld Euro do 4,7 mld Euro, tj. o 24%/. 
W rezultacie deficyt został zredukowany z około 0,9 mld Euro do niespełna 40 mln Euro. Od roku 2004, tj. od akcesji do UE większości b. członków CEFTA obroty 
z aktualnie nielicznymi rynkami tego ugrupowania uległy radykalnej redukcji /do około 1,2 mld Euro po stronie eksportu i około 520 mln Euro w imporcie/. W rezultacie udział CEFTA w polskim eksporcie obniżył się z blisko 10% w roku 2003 do 1,8 % 
w roku bieżącym a w imporcie odpowiednio z  około 8% do zaledwie 0,7%.

Najmniej korzystne zmiany wystąpiły w handlu z  krajami rozwijającymi się. Grupa ta jest zdecydowanie najliczniejsza i wymyka się z jednoznacznych kryteriów kwalifikacyjnych. W niniejszej analizie przyjmuje się, iż w skład tego ugrupowania rynków wchodzą umownie  wszystkie kraje spoza:

· grupy krajów rozwiniętych, tj. należących aktualnie do UE, EFTA 
i pozaeuropejskich krajów rozwiniętych;

· krajów członkowskich CEFTA, nie należących jeszcze do UE;

· europejskich krajów członkowskich b. ZSRR.

Eksport na te rynki zwiększył się w ostatnich 5 latach z 2,2 mld Euro w roku 2000 do 4,2 mld Euro w br., tj. o 95% , czyli o 10 pkt. wolniej niż eksport ogółem. Natomiast import z tych rynków uległ w tym czasie podwojeniu, czyli zwiększył się dwukrotnie szybciej niż import ogółem. W rezultacie, deficyt wymiany uległ podwojeniu z -3,4 mld Euro w roku 2000 do -6,9 mld Euro w roku bieżącym. Tym samym deficyt obrotów 
z tym ugrupowaniem w br. przekroczył 2/3 łącznego deficytu w polskim handlu. Poziom zrównoważenia wymiany /mierzony relacją deficytu do eksportu wynosi tu -1,66, podczas, gdy analogiczny wskaźnik dla obrotów z Rosją wyniósł -1,19, dla  polskich obrotów ogółem wynosi -0,14, a w obrotach z UE osiągnął wartość dodatnią 0,2.

Szczegółową ilustrację zmian struktury geograficznej obrotów towarowych 
z zagranicą w ostatnich 5 latach zawarto w Tabelach nr 4 i 4a oraz na wykresach 4.1, 4.2 4a.1 i 4a.2.

2.2
Zmiany struktury towarowej obrotów handlowych

W okresie ostatnich 5 lat nie odnotowano wprawdzie zasadniczych zmian 
w strukturze przedmiotowej /towarowej/ obrotów, jednak w przypadku niektórych grup towarowych zaistniały zmiany godne odnotowania.

2.2.1.
Zmiany w eksporcie

Na tle przeciętnego tempa wzrostu eksportu w ostatnich 5 latach /w przeliczeniu na Euro/, które wyniesie około 101%, należy odnotować:

· znacznie szybszy od przeciętnej, sięgający 135% wzrost skali eksportu wyrobów przemysłu elektromaszynowego, co przyniosło wzrost udziału tej grupy w eksporcie ogółem z 35% w roku 2000 do 41% w roku bieżącym;

· relatywnie szybki /o 127%/ wzrost eksportu towarów rolno– spożywczych 
i w efekcie wzrost ich udziału w eksporcie z 8,4% do 9,5%;

· wyższy o 15 pkt. od przeciętnej dla eksportu ogółem wskaźnik wzrostu  eksportu wyrobów przemysłu chemicznego, a zwłaszcza tworzyw sztucznych i wyrobów gumowych;

Najbardziej dynamiczny spośród innych grup, wzrost eksportu wyrobów elektromaszynowych, jest tym bardziej godny podkreślenia, że grupa ta zarazem bezwzględnie dominuje w polskim eksporcie, zarówno pod względem skali obrotów jak i poziomu nowoczesności.  

Na tym tle wyjątkowo niekorzystnie wyróżnia się sytuacja w eksporcie wyrobów  przemysłu lekkiego. Trwająca od 5 lat stagnacja eksportu wyrobów włókienniczych 
i odzieżowych oraz obuwniczych jest następstwem silnej ekspansji i konkurencji zarówno na rynkach zagranicznych, jak i na rynku krajowym  ze strony producentów azjatyckich, zwłaszcza chińskich.

2.2.2
Zmiany struktury towarowej importu

Zmiany struktury importu w ostatnich 5 latach były bardziej umiarkowane niż 
w eksporcie. Odchylenia wskaźników wzrostu importu w większości grup towarowych  od średniej dla całego importu /import ogółem wzrósł o blisko 50%/ były stosunkowo niewielkie i nie przekraczały kilku punktów. 

Jedyną grupą towarową wyróżniającą się relatywnie wysoką dynamiką wzrostu importu na tle pozostałych były wyroby metalurgiczne. Import tych wyrobów zwiększył się w ostatnich 5 latach o 94% , czyli blisko dwukrotnie szybciej niż import ogółem.

Na tym tle krańcowo odmienna sytuacja występowała w imporcie wyrobów ceramicznych, gdzie minimalny wzrost wartości importu /o 8,6% w ciągu 5 lat/ oznaczał de facto regres jego wolumenu. W rezultacie, i tak już stosunkowo niewielki udział tych wyrobów w ogólnym imporcie na początku dekady /około 2%/ uległ dalszej redukcji do około 1,5%.

Relatywnie niewielki był także, sięgający zaledwie 22% w ciągu 5 lat, wzrost importu wyrobów przemysłu lekkiego, a w szczególności materiałów tekstylnych 
i półfabrykatów do produkcji odzieży i obuwia.  Skutkiem tego udział tej grupy towarowej w polskim imporcie zmniejszył się z 7% przed 5 laty do poniżej 6% w br. Ma to niewątpliwy związek z poważnym ograniczeniem krajowej produkcji i eksportu gotowych wyrobów tekstylnych i obuwniczych.

Szczegółową ilustrację zmian struktury towarowej polskich obrotów handlowych 
w ostatnich 5 latach zawarto w tabeli nr 5  5a oraz na wykresach nr 5.1, 5.2, 5a.1 
i 5a.2.

2.3
Dominujące pozycje towarowe w polskich obrotach /klasyfikowane na poziomie 4 cyfrowych kodów PCN/

2.3.1
Eksport

Po stronie eksportu od 5 lat dominujące miejsce w polskim eksporcie zajmują niezmiennie  44 pozycje towarowe. Stanowią one w ostatnich 5 latach około 50% ogólnej wartości eksportu. /od 49,2% w roku 2000 do 51,7% w roku 2005/. Wśród nich na czołowych miejscach figurują w br.:

· Samochody osobowe oraz części i akcesoria /około 12 % ogólnego eksportu /;

· Urządzenia elektryczne i elektroniczne /ponad 6 %/; 

· Meble i ich części /około 6 %/; 

· Miedź i wyroby stalowe /4,5 %/; 

· Silniki spalinowe /około 4 % /;

· Statki, głównie ich remonty /3,5 %/;

· Węgiel i koks /3,5 %/.

Szczegółową listę dominujących pozycji towarowych w polskim eksporcie zamieszczono w tabeli nr 7.

2.3.2
Import

Po stronie importu w ostatnich 5 latach dominują niezmiennie 42 pozycje towarowe, stanowiące w ostatnich latach od 42–44% importu ogółem, w tym głownie: 

· Ropa naftowa i gaz ziemny /około 9% ogólnego importu/;

· Pojazdy samochodowe, części i akcesoria /9% /;

· Sprzęt rtv, telefony kom., komputery /6,2%/; 

· Leki /2,7%/.

Szczegółowa lista dominujących pozycji w imporcie – vide: tab. nr 7a. 

3.
Podstawowe kierunki przeznaczenia  importu

Ogólny import obejmuje trzy zasadnicze kierunki przeznaczenia towarów na cele: 

1. inwestycyjne,

2. zaopatrzeniowe / zużycie pośrednie/,

3. konsumpcyjne.

Jakkolwiek udział tych trzech strumieni w ogólnym imporcie ulegał w ostatnich 
5 latach pewnym wahaniom, to jednak nie były to zmiany zasadnicze. 

1. Od lat najpoważniejszym strumieniem importu są towary przeznaczone na zużycie pośrednie. Ich wartość podwoiła się w ostatnich 5 latach z poziomu 32,2 mld USD w roku 2000 do przewidywanego na br. poziomu 64,5 mld USD. Ich udział 
w ogólnym imporcie obniżył się z poziomu blisko 66% w roku 2000 do około 60% 
w latach 2001–2003, a następnie ponownie wzrósł w ostatnich dwóch latach do ponad 64%.

Główne miejsce w tym strumieniu importu zajmują:

· towary zaopatrzeniowe dla przemysłu /około 60%/, 

· części i akcesoria do dóbr inwestycyjnych i środków transportu /około 24%/ oraz

· paliwa i smary /około 15%/.

2. Drugi strumień importu, istotny z punktu widzenia zasilania i modernizacji gospodarki obejmuje dobra inwestycyjne. Ich wartość wzrosła z 7,2 mld USD 
w roku 2000 do przewidywanego poziomu 18 mld USD w roku 2005. Ich udział 
w łącznym imporcie wzrósł z niespełna 15% w roku 2000 do około 19% 
w następnych 4 latach. W roku bieżącym /na podstawie danych GUS za 
I półrocze br./ przewiduje się pewne obniżenie tego udziału do około 18%. W tym strumieniu importu, poza typowymi dobrami inwestycyjnymi, około 25% przypada na przemysłowe środki transportu.

Powyższe dwa strumienie, kluczowe z punktu widzenia rozwoju i modernizacji gospodarki, zdecydowanie dominują w polskim imporcie. W br. ich udział przekroczy 82%. 

3. Wartość trzeciego strumienia importu, tj. towarów  konsumpcyjnych wzrosła 
z 9,2 mld USD w roku 2000 do przewidywanych około 17,5 mld USD w roku 2005 
a ich  udział, po okresie pewnego wzrostu  w latach 2000–2002 /z 18,8% do 21,5%/ obniży się do około 17,5% w roku bieżącym. Wśród tych towarów około 50% stanowią towary konsumpcyjne półtrwałego i nietrwałego użytku, około 25% przypada na samochody osobowe oraz ponad 15% na towary żywnościowe 
i napoje.

Przy ocenie zmian wartości importu, zwłaszcza importu zaopatrzeniowego, 
w ostatnich 3 latach bierze się pod uwagę znaczący wzrost cen podstawowych surowców energetycznych, czyli ropy i gazu. Czynnik ten wpłynął na  wzrost wartości importu o kwotę:  ponad 360 mln USD w roku 2003, ponad 1,3 mld USD w roku ubiegłym oraz o ponad 2,5 mld USD w roku bieżącym. 

Zmiany podstawowych strumieni importu oraz rozliczenie wpływu wzrostu cen surowców energetycznych na zmiany skali importu zaopatrzeniowego w ostatnich 
5 latach przedstawiono w tabeli nr 6.  

4.
Ważniejsze uwarunkowania zmian obrotów towarowych 
w okresie 2000 –2005

4.1.
Dekoniunktura na głównych rynkach

Po okresie stosunkowo dobrej koniunktury na rynkach UE, zamykającym się na roku 2000, w latach następnych na większości z tych rynków nastąpiło poważne spowolnienie wzrostu gospodarczego. Tempo wzrostu PKB w UE-15 spadło 
z 3,6% w roku 2000 do 1,7% w roku 2001 a następnie do 1,1% oraz 0,9% 
w następnych dwóch latach. W ostatnich dwóch latach, pomimo pewnego ożywienia, tempo wzrostu nie przekroczyło 2%. Jeszcze głębsze załamanie nastąpiło 
w Niemczech - głównym rynku w polskich obrotach handlowych. Wzrost PKB uległ tu spowolnieniu z 2,9% w roku 2000 do zaledwie  0,8%  w roku 2001 a następnie do 0,1% w roku 2002 a nawet do -0,1% w roku 2003. W ostatnich dwóch latach tempo wzrostu nie przekroczyło tu 1%. Podobne załamanie nastąpiło w sferze popytu wewnętrznego. W UE – 15  tempo wzrostu popytu wewnętrznego spadło z 3,2% 
w 2000 roku do poziomu poniżej 1,5% w następnych trzech latach oraz do około 2% w ostatnich latach. W Niemczech po okresie spadku popytu  o 0,8% w roku 2001 oraz o 1,9% w roku 2002 w latach następnych nastąpił jedynie niewielki jego wzrost. Redukcja popytu dotknęła głownie towary relatywnie droższe pochodzące od producentów z krajów rozwiniętych. Sytuację tę wykorzystali polscy eksporterzy, którzy dzięki relatywnie niższym kosztom pracy i sprzyjającym uwarunkowaniom kursowym mogli zaoferować towary porównywalnej jakości, chociaż zarazem konkurencyjne cenowo. 

4.2.
Słaby popyt wewnętrzny

W latach 2001– 003 nastąpiło poważne spowolnienie wzrostu popytu krajowego. Stanowiło to swoistą przeciwwagę dla dekoniunktury na rynku UE, zmuszając podmioty do poszukiwania możliwości zbytu swoich produktów za granicą, nawet pomimo okresowo  niezadowalającej rentowności eksportu.

4.3.
Zmiany cen dewizowych /w USD i Euro/

W ostatnich 5 latach notowano coraz szybszy wzrost cen dolarowych w eksporcie, od 2% w roku 2001 do 16,5% w roku 2004 i 16,1%  za I półrocze br. Podobny, chociaż nieco wolniejszy wzrost cen wyrażonych w tej walucie notowano w imporcie, co można tłumaczyć po części większym udziałem dolara – czyli relatywnie słabszej waluty, w strukturze walutowej importu. Zarówno w eksporcie, jak i w imporcie wspomniany wzrost cen dolarowych był w znacznym stopniu wynikiem poważnego osłabienia USD w stosunku do Euro, zwłaszcza w latach 2002-2003. Dynamiczny wzrost cen dewizowych w ich wyrażeniu dolarowym w ostatnich trzech latach przynajmniej w połowie zadecydował o wysokim tempie wzrostu wartości dolarowej obrotów handlowych, zwłaszcza po stronie eksportu. /vide: wykresy 3.1.a i 3.1.b/. 

Ceny wyrażone w Euro w latach 2002–2003, kiedy to notowano znaczne umocnienie waluty europejskiej zarówno w eksporcie, jak i w imporcie wyraźnie spadały. Natomiast w ostatnich dwóch latach obserwuje się ponowny wzrost cen dewizowych po obu stronach. Zmiany cen dewizowych w ostatnich 5 latach ilustruje tabela nr 10b oraz wykresy: 10b.1 i 10b.2.
4.4.
Zmiany kursu złotego wobec USD i Euro oraz cen transakcyjnych /złotowych/

Począwszy od  drugiego półrocza 2001 następowała systematyczna poprawa uwarunkowań kursowych dla eksportu. Średnioważony kurs nominalny złotego 
w stosunku do dwóch podstawowych walut, tj. do Euro oraz USD ulegał stopniowemu osłabieniu. Było to rezultatem z jednej strony deprecjacji złotego wobec Euro, jako waluty zdecydowanie dominującej w rozliczeniach handlowych oraz równoległej aprecjacji wobec USD.W roku 2002 średnioroczny kurs Euro względem złotego umocnił się nominalnie o ponad 5,1%, podczas, gdy kurs USD uległ jedynie nieznacznemu osłabieniu. W roku 2003 nastąpiło dalsze, tym razem zdecydowane, umocnienie Euro względem złotego /o ponad 14%/ oraz równoległe, niewspółmiernie mniejsze /o 4,7%/ osłabienie dolara względem waluty krajowej. W kolejnym, 2004 roku tempo  aprecjacji Euro względem złotego znacznie się zmniejszyło /do 3,1%/, podczas dalsza deprecjacja dolara względem waluty krajowej uległa przyśpieszeniu do 6%. Zapoczątkowana  w II półroczu ub.r. tendencja deprecjacyjna Euro wobec złotego przy równoległym przyśpieszeniu tempa aprecjacji złotego względem dolara utrzymywała się, mimo pewnych wahań krótkookresowych, do końca III kwartału br.

Zarysowane wyżej zmiany kursów podstawowych walut wobec złotego przekładały się odpowiednio na zmiany poziomu cen transakcyjnych, tj. cen złotowych, 
w eksporcie i imporcie. Ceny te stanowią zarówno syntetyczny wyraz średnioważonych zmian kursów wszystkich ważniejszych walut stosowanych 
w rozliczeniach handlowych w stosunku do złotego, jak i podstawowy parametr bezpośrednio decydujący o opłacalności wymiany z zagranicą w porównaniu do wymiany wewnętrznej. 

Rozpoczęta w III kwartale 2001 roku tendencja wzrostowa cen transakcyjnych, szczególnie po stronie eksportu utrzymywała się, mimo pewnych wahań, aż do połowy 2004 roku. Systematyczny wzrost tych cen był wyraźny zarówno gdy chodzi 
o ich poziom bezwzględny, jak i na tle zmian cen krajowych, tj. po odpowiednim skorygowaniu o  równoległe zmiany cen krajowych /CPSP w eksporcie oraz CTUK 
w imporcie/.

Takie kształtowanie się cen transakcyjnych stwarzało generalnie korzystne warunki dla eksportu, podnosząc jego rentowność w relacji do sprzedaży krajowej. Przy znacznym uzależnieniu importowym polskiego eksportu, zwłaszcza eksportu towarów wyżej przetworzonych, ożywienie eksportowe przekładało się w znacznym stopniu na równoległe, chociaż nie tak dynamiczne ożywienie importowe, zwłaszcza w grupie materiałów i komponentów do produkcji eksportowej wyrobów elektromaszynowych i środków transportu. Niezależnie od tego należy oceniać, że uwarunkowania kursowo cenowe w latach 2001–2004 skłaniały w znacznej mierze do racjonalizacji importu, zwłaszcza importu konsumpcyjnego.  

Od II półrocza 2004 roku nastąpiło jednak radykalne odwrócenie wcześniejszego trendu deprecjacyjnego waluty krajowej w stosunku do Euro i związanej z tym tendencji wzrostowej cen transakcyjnych. Negatywny wpływ tego zwrotu na obniżenie rentowności eksportu i spowolnienie tempa jego wzrostu jest od szeregu ostatnich lat łagodzony w znacznym stopniu dzięki obniżce realnych jednostkowych kosztów pracy w przemyśle /osiąganej głównie poprzez redukcję zatrudnienia i płac realnych/. Istotnym czynnikiem łagodzącym ujemny wpływ aprecjacji złotego na opłacalność eksportu jest w przypadku znacznej części eksporterów - realizujących eksport silnie uzależniony od importu, możliwość równoległej redukcji kosztów zaopatrzenia materiałowego. Czynniki te mają istotne pozytywne znaczenie 
w przypadku pokaźnej grupy eksporterów produkujących towary relatywnie nowocześniejsze i  wyżej przetworzone /głównie wyroby elektromaszynowe/. Szczegółowe dane nt. zmian kursów walutowych oraz cen przedstawiają: tabela 
nr 10 i wykresy nr 10.1, 10.2 i 10.3

4.5.
Zmiany terms of trade /w cenach złotowych/
Wzajemne relacje zmian cen transakcyjnych w eksporcie i w imporcie w ostatnich 
5 latach były generalnie korzystne. Za wyjątkiem roku 2003, kiedy to wzrost cen 
w imporcie dość znacznie wyprzedził wzrost cen w eksporcie /terms of trade 
w wysokości 96,5%/, w pozostałych latach wskaźnik terms of trade utrzymywał się powyżej 100% / vide: tabela nr 10b/, przy czym najkorzystniejszą zmianę odnotowano w roku ubiegłym, gdy wskaźnik terms of trade wyniósł 105,3%, pomimo znaczącego wzrostu cen surowców energetycznych oraz wyrobów metalurgicznych. Zmiany terms of trade przedstawia tabela nr 10b

4.6.
Wpływ BIZ na polski handel zagraniczny

W ostatnich 5 latach wystąpiło znaczne zachwianie skali napływu BIZ do Polski. Po dwuletnim okresie spadku napływu BIZ z poziomu 10,5 mld USD w roku 2000 do 
7,1 mld USD w roku 2001 oraz do 6 mld USD w roku następnym, minione dwa lata przyniosły częściową odbudowę pierwotnej skali inwestowania do poziomu bliskiego 7,9 mld USD w roku 2004. Podmioty z udziałem kapitału zagranicznego systematycznie zwiększały swoje zaangażowanie w produkcję eksportową. Dotyczy to w szczególności inwestorów z krajów UE–15, których udział w łącznym kapitale zagranicznym zainwestowanym w Polsce przekroczył 75%. To  głównie dzięki tym inwestorom udział podmiotów zagranicznych w polskim eksporcie do UE przekroczył w roku 2003 poziom 62% a w imporcie 67%. Podmioty z udziałem kapitału zagranicznego w porównaniu z pozostałymi, tj. z podmiotami z kapitałem wyłącznie krajowym, wyróżniają się znacznie wyższą dynamiką wzrostu eksportu a zarazem mniejszą wrażliwością na niekorzystne wahania kursowe.

Stosunkowo niska wrażliwość eksportu  na zmiany kursu wynika tu głównie 
z powiązań  produkcyjnych i handlowych funkcjonujących zwłaszcza w ramach dużych międzynarodowych  korporacji, głównie w produkcji maszyn i środków transportu.

4.7
Implikacje akcesji do UE

Jak wynika z oceny skali i dynamiki obrotów handlowych w okresie kilku miesięcy przed akcesją do UE oraz po akcesji, przystąpienie Polski do UE sprzyjało utrzymaniu wysokiego tempa wzrostu eksportu w roku 2004 , pomimo znacznego pogorszenia uwarunkowań cenowo kursowych w drugim półroczu ub. r. Rozszerzenie unii celnej wyeliminowało bariery taryfowe w handlu między krajami UE–15 i nowymi członkami zarówno w obrotach wyrobami przemysłowymi, jak 
i produktami rolnymi. Efekty w polskim handlu z tytułu akcesji były szczególnie  widoczne w eksporcie produktów rolnych. Potwierdza to ponad dwukrotnie szybszy wzrost eksportu tych produktów w okresie od maja 2004 roku niż w pierwszych 
4 miesiącach ub.r. Natomiast w przypadku towarów przemysłowych zmiany skali obrotów po wstąpieniu do UE były stosunkowo niewielkie, ponieważ warunki dostępu do rynków  z chwilą akcesji nie uległy istotnym zmianom.

Po przystąpieniu do UE odnotowano pewne osłabienie dynamiki wzrostu eksportu do UE, zarówno w porównaniu z pierwszymi czterema miesiącami 2004 roku, jak 
i w porównaniu z rynkami trzecimi. W konsekwencji w miesiącach po akcesji /maj– grudzień 2004 r./ nastąpiła obniżka o ponad 5 pkt. do 77,2% udziału rynków 
UE-24 w polskim eksporcie. Jednocześnie nastąpiło wyraźne przyśpieszenie tempa wzrostu eksportu na rynki trzecie, a zwłaszcza do Rosji /wzrost o ponad 70%/. Decydujący wpływ na wzrost  eksportu towarów przemysłowych wyżej przetworzonych, zwłaszcza maszyn i urządzeń na rynek rosyjski miały przedsiębiorstwa z udziałem kapitału zagranicznego. Wyraźne ożywienie eksportu do Rosji nastąpiło także w grupie produktów rolnych, a głównie towarów pochodzenia roślinnego, co było efektem objęcia polskich eksporterów unijnym systemem dopłat w eksporcie do krajów trzecich.

W okresie tuż przed akcesją nastąpiło silne ożywienie importowe ze wszystkich grup rynków, a zwłaszcza z rynków nowej 10-ki oraz starej 15–ki. Ożywienie to było nawet wyższe niż w eksporcie i wynikało z  oczekiwanego po akcesji podwyższenia stawek VAT na szereg towarów /co nastąpiło po 1 maja 2004/ a także z obaw przed podwyższeniem z chwilą akcesji stawek celnych na niektóre towary, bądź z tytułu wprowadzenia wspólnotowej taryfy, bądź z rozszerzenia także na rynek polski unijnych środków ochronnych. Największy wzrost importu nastąpił w grupach, 
w których oczekiwano wprowadzenia najwyższych podwyżek ceł lub środków antydumpingowych, m.in.: wyroby metalurgiczne /głównie aluminium/, wyroby ceramiczne oraz produkty chemiczne /głownie nawozy sztuczne/. Od stycznia do kwietnia 2004  import artykułów rolnych z UE–15 i krajów przystępujących  wzrastał wolniej niż import towarów przemysłowych, co wynikało m.in. z oczekiwania importerów na likwidację ceł na towary rolne. Natomiast wysoki wzrost importu w tym czasie odnotowano w tych grupach, gdzie po 1 maja miał nastąpić wzrost ceł /zboża 
i przetwory z mięsa i ryb/. Po akcesji znacznie osłabł import z nowych krajów członkowskich na korzyść krajów trzecich, zwłaszcza  WNP – głównie na skutek wzrostu cen importowanych stamtąd surowców energetycznych.
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